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Здравствуйте!

Перед вами бриф на разработку сайта.
Заполните и передайте его нам любым удобным способом, например, выслав на электронную почту:
info@webemmet.pro


Если затрудняетесь ответить, оставьте комментарий об этом, например, «на ваше усмотрение».

Бриф поможет подготовиться к работе, чтобы сделать её наилучшим образом.
От того насколько четко и исчерпывающе будут ответы на вопросы зависит, как быстро мы начнем говорить на одном языке, чтобы решить поставленные задачи максимально эффективно.

Гарантируем полную конфиденциальность представленной информации.

*— обязательные поля

	№
	Вопросы
	Ответы

	Контактная информация

	1
	Название организации*:
	

	2
	ФИО контактного лица*:
	

	3
	E-mail*:
	

	4
	Телефон*:
	

	Общая информация

	5
	
Краткая информация о компании:
· Деятельность
· Год основания
· Количество сотрудников
· Конкурентное преимущество

	

	6
	Что вы продаете (товар /услуга)? 
Зачем и в какой ситуации это покупают?*
	

	7
	Вопросы о продукте (товар /услуга):
· Какую проблему в жизни или в бизнесе ваш продукт решает? 
· Почему клиенты покупают именно ваш продукт?
· Расскажите, как устроен продукт? Из каких частей он состоит? 
· Каков принцип работы продукта? 
· Распишите по этапам или по логическим элементам вашу услугу? 
· Сравните товар или услугу с аналогами. Честно укажите преимущества и недостатки.
· Как выглядит упаковка и дополнительные материалы, которые идут с основным товаром или услугой? (инструкции, буклеты, запчасти, подарки, отчеты и т.д.) 
	

	8
	Расскажите все, что знаете по каждому из этапов жизненного цикла, а именно: 
· Из какого сырья и материалов производится товар?
· Где, кем и как они изготавливается? 
· Как продукт хранится на складе? 
· Что можете сказать про выкладку на полках в торговом зале или на сайте? 
· Как происходит эксплуатация и использование клиентом? Есть ли на данном этапе какие-то позитивные или негативные моменты? 
· Нужно ли утилизировать товар и вообще, что можно сказать про стадию после использования?
	

	9
	Бизнес-модель:
· Конечный потребитель
· Мы ищем партнёров, которые будут работать с конечными потребителями
· Фирмы (организации)
· Ваше описание
	

	10
	Образ сотрудника вашей компании
· Возраст
· Стиль одежды
	

	11
	Описание типового клиента:
· Возраст
· Должность
· Регион
· Пол (%)
	

	12
	Вопросы о клиентах:
· Какие вопросы задают вам клиенты чаще всего?
· Какие самые частые клиентские сомнения, страхи, стереотипы, возражения? 
· Какая основная боль и проблема есть у ваших клиентов?
	

	13
	Конкурентные преимущества вашей компании (даже незначительные)*
	

	14
	Ваша компания в цифрах, например*:
· Представьте компанию в цифрах (год/месяц/ начало существования)
· Оборот и прибыль 
· Количество товара в ассортименте 
· Количество проданных единиц 
· Количество клиентов 
· Количество офисов, франшиз 
· Количество наград 
· Количество посетителей сайта, просмотров блога и т.д 
· Цифры масштаба (километры проводов, литры выпитого, тонны сырья, миллионы человекочасов, тысячи миль перелетов, сотни эскизов, терабайты исходников) 
· Цифры времени (время установки и монтажа, время производства, сроки гарантии, время доставки такси или пиццы)
· Любые другие цифры
	

	15
	История и смысл названия
	

	Тип дизайна сайта

	16
	Слова, характеризующие стилистику
Вашего сайта (Корпоративный, Агрессивный, Молодежный, Мягкий, Теплый, Спокойный, Представительный, Официальный, Вызывающий, Легкий, Легкомысленный и т.д.)
	

	17
	Какие основные цвета вы бы хотели видеть в дизайне?
	

	18
	Какую графику можно использовать: люди, животные, техника, растения, ваш вариант или на усмотрение наших дизайнеров?
	

	19
	Какие материалы вы можете предоставить: фирменный стиль, логотип, фотографии, тексты, видео, рекламные?
	

	20
	Сайты, дизайн которых Вам нравится 
(что именно нравится)
	

	21
	Сайты, дизайн которых Вам НЕ нравится 
(что именно не нравится)
	

	22
	Сайты основных конкурентов
	

	Программирование (функционал) сайта

	23
	Описать желаемую структуру сайта (страницы)
с кратким описанием содержимого.
Пример:
1. Главная страница
2. Страница каталог
Содержит фотографии и характеристики нашего продукта.
3. Предоставляемые услуги
Перечисление предоставляемых услуг
4. Преимущества
Содержит преимущества нашей компании
…
10. Контактная информация
Содержит адрес офиса, телефон, эл.почту, режим работы и схему проезда.
	

	24
	Особенности сайта, на которые следует обратить внимание.
	

	Посещаемость сайта*

	25
	Как вы будете обеспечивать приток посетителей на сайт? (отметить)
	Реклама Яндекс.Директ
· Из поиска
· РСЯ (Рекламная Сеть Яндекс – весь интернет)
Реклама Google AdWords
· Из поиска
· AdSense (сервис контекстной рекламы от Google – весь интернет)
Продвижение в поисковых системах
· Яндекс
· Google
Социальные сети:
· ВКонтакте
· Instagram
· Facebook
· Мой мир
· Одноклассники
· Youtube

	26
	Другое (указать)
	

	27
	Планируемый бюджет для привлечения
	

	28
	Какую сумму вы готовы потратить на одного клиента, сделавшего заказ?
В среднем это 20%-40% от чистой прибыли.
	

	Передача сайта*

	29
	«Под ключ» на нашем сервере 
(гарантия 5 лет)
	

	30
	«Под ключ» с переносом на ваш сервер 
(без гарантии)
	

	Оптимизация сайта

	31
	Перечислить ключевые слова/словосочетания для вашего сайта, под которые он будет оптимизироваться для поисковых систем 
(не более 20)
	

	32
	Самое важное слово/словосочетание
	

	Дополнительная информация

	33
	Напишите любую дополнительную информацию, которую сочтете нужной для нас
	




Бриф заполнил ____________________________ Подпись ________________    Дата: ____________
                                                                 М.П.


· Помните, что бриф служит документом, на основе которого мы ведем разработку;
· Просим Вас давать максимально раскрытые ответы, а также при необходимости делать уточнения;
· Если вы затрудняетесь ответить, оставьте комментарий об этом, например "На ваше усмотрение".

Спасибо!

-- 
С уважением, digital agency «Webemmet»

info@webemmet.pro
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